
CSS电商交易系统 
  让  跨  境  电  商  更  便  捷

亚马逊注册及认知



常见注册方式： 个人，公司全球开店，美国公司注册1

CSS

账号关联风险及如何防止账号被关联3 账号关联风险及如何防止账号被关联3

账号类别: Individual & Professional2



个
人
账
号
注
册
详
解

• 个人资料准备（电脑，网线，邮箱，
地址，电话，信用卡）

• 信用卡（Visa/Master) 信息填写 
• 电话填写时注意事项+86755
• 电话确认/短信确认
• W8税务填写，非美国公民免税
• 账号注册完成后的测试发布

• 图标详解（附件）



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



个
人
账
号
注
册
详
解



全
球
开
店
计
划
介
绍

• 亚马逊中国为了适应中国商家的需求
推出的针对中国公司，香港公司和新
加坡公司的扶持售卖计划

• 2015年招商强劲，美国站点招商工作
已结束，欧洲站还在招商中



个
人
与
公
司
优
劣
比

• 优势：账号相对安全，有专门的中文
客户经理，账号上线就拥有购物车,官
方培训，活动机会

• 劣势：申请周期长，招商经理服务参
差不齐

• 麻烦：前期需要准备的资料多



全
球
开
店
注
册
详
解

• 个人资料准备（电脑，网线，邮箱，
地址，电话，信用卡，法人护照-EU）

• 公司资料准备（营业执照照片，经营
商品品类，SKU(500/100), UPC码, 独
立的B2C网站或网店地址，产品图片和
Logo,以及地址证明），根据招商经理
要求提供。

• 同时开通美国和欧洲站点的，邮箱要
用独立的两个邮箱



影
响
账
号
安
全
的
因
素

• 账号关联
• 上架速度：150/300-450/2000-3000
• 销售速度的控制:3K-5K/5K-8K/8K-12K
• 迟发货/超前发货
• 追踪单号可查询率
• 运输时效
• 侵权
• 违反销售政策
• 账号表现差，ODR超标



如
何
防
止
账
号
关
联

• 账号关联 （同站关联，异站关联）

• 关联的因素：电脑，IP,路由器，猫，
网卡信息，硬盘信息，信用卡，地址
信息，浏览器，字体，协议，Cookie,
邮件，Flash,电脑中的软件比如输入
法，用户习惯比如打字速度，以及产
品相似度等



两
个
核
心
概
念

• 亚马逊特色-跟卖

• 重Listing  轻店铺



亚马逊特色-跟卖

• 跟卖的基本依据：Listing所有权是属
于Amazon的

• 所有卖家公用页面信息的销售方式
（图片/标题/描述/特性/EAN/UPC等）
• 跟卖者只能设置自己的价格和库存数
量

• 所有卖家争抢Buy Box购物车



亚马逊为什么允许跟卖？

•  提升用户体验-简单快速的找到自己
需要的产品

•  减少平台的Listing数量

•  缩小搜索范围，优化搜索结果

•  同时提供同一产品的不同卖家选择



跟卖的基本要求

• 产品相同（图片/包装/参数/功能/性
能/颜色/大小等）

• 无品牌



跟卖的好处

 
• 曝光量/流量大，快速提高销量

• 操作简单，数秒内就可以完成

• 冲账号或者稀释ODR



跟卖的劣势和风险

• 知识产权人的举报投诉，品牌侵权容
易导致账号受限或被封
• 价格竞争激烈，利润率低
• 与实物描述不符的投诉率高
• Listing被修改而导致发错货或库存积
压

• 问：若Listing被篡改，该怎么办？



如何跟卖更有效

• 是否涉及品牌侵权
• 产品是否匹配一致
• 成本、价格和利润率
• Listing Offer数量
• Bestseller
• Review数量
• Offer的FBA发货卖家数量
• 所有Offer的卖家国家



跟卖实操经验分享

• 跟卖的Listing要确保货源稳定品质可
靠，同时要保证有适当的利润，不要为
了跟卖而跟卖
• 跟卖的Listing要每天查看核对，不要
出现产品被修改了还不知
• 跟卖的价格不要无端的打得太低，低
一分就好
• 跟卖的Listing一旦收到权利人的
Message通知，即可下架删除



利用CSS系统来跟卖

• CSS的一键跟卖功能，让跟卖更简单
• CSS的14000多SKU，有海量产品可以满
足跟卖需求
• CSS的物流仓储让发货和库存不再成为
新卖家的痛点
• CSS的数据库选品，打破新手卖家的思
维局限
• ……



亚马逊经营指导
• 亚马逊费用（店租、佣金等）及收款
账号申请及设置
• 亚马逊后台操作讲解
• 如何自建Listing（单个/批量）
• 如何防止被跟卖
• 如何申请品牌，如何做品牌备案
（GCID)以及为什么要做备案
• 什么是FBA，如何使用FBA以及FBA带来
的好处
• 如何做站内广告和站外引流
• 如何抢占Buy Box，如何打造爆款
• 账号受限后如何申诉



End
Thank
you

http://www.chinasalestore.com

Hotline：400-8538-536


